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Warum ,,zu hoch starten” oft Geld kostet: Standzeit, Preisnachldsse, Misstrauen

—

Viele Verkauferinnen und Verkdufer kennen den Gedanken: ,Ich setze den Preis hoch an - runtergehen kann
ich immer.” Klingt logisch, funktioniert in der Praxis aber selten. Gerade in stark umkd@mpften Markten wie
beim Autoankauf Ziirich kann ein tiberhdhter Startpreis am Ende genau das Gegenteil bewirken: weniger
Interesse, langere Standzeit - und am Schluss ein tieferer Verkaufserl6s. Ob privater Autoverkauf oder
professioneller Autoankauf durch einen Handler: Ein unrealistischer Einstiegspreis kostet hdufig Geld. Hier
sind die drei Hauptgriinde.

Standzeit frisst Wert

Neuenkirch, Schweiz - Januar 2026: Je langer ein Fahrzeug online steht, desto ,dlter” wirkt das Inserat - selbst
wenn das Auto technisch einwandfrei ist. Kauferinnen und Kdufer interpretieren lange Standzeiten fast
automatisch negativ:

e Da stimmt etwas nicht.”
e Der Preis ist zu hoch.”
e Der Verkaufer wird irgendwann weich.”

Das Resultat: weniger Anfragen, mehr Zégern, mehr Preisdruck. In der Autoankauf Schweiz-Realitdt ist Tempo ein
echter Preisfaktor. Wer friih korrekt einsteigt, wird haufiger kontaktiert - und verhandelt aus einer starkeren
Position.

2) Preisnachldsse werden grésser als notig

Ein zu hoher Startpreis fuhrt selten zu ,einer kleinen Korrektur®. Meist werden es mehrere Schritte - und jeder
Schritt sendet Signale:

e Erst -300 CHF, dann -500 CHF, spater ,letzter Preis”.

So wirkt ein Inserat schnell wie ein Ausverkauf. Interessenten warten ab, weil sie mit weiteren Reduktionen
rechnen. Ein marktgerechter Startpreis dagegen reduziert die Notwendigkeit grosser Nachldsse - weil der Deal
schneller zustande kommt. Beim Autoankauf z3hlt nicht nur der Endpreis, sondern auch die Dynamik bis zum
Abschluss.
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3) Misstrauen killt Abschlussquoten

Ein unrealistischer Preis [6st bei vielen sofort Misstrauen aus. Nicht unbedingt bése gemeint - aber psychologisch
logisch: Wenn der Preis nicht zum Markt passt, vermuten Kaufer ein ,Haken“-Risiko. Haufige Gedanken sind:

o Der Verkaufer ist schwierig.”
e Die Verhandlung wird miihsam.”
e Vielleicht werden Mangel verschwiegen.”

Gerade erfahrene Kaufer reagieren dann mit harten Gegenangeboten oder steigen direkt aus. In Regionen mit
hoher Konkurrenz wie beim Autoankauf Ziirich passiert das besonders schnell: Es gibt schlicht zu viele
Alternativen.

Die bessere Strategie: ,Marktpreis + sauberer Rahmen*
Wer finanziell besser fahren will, setzt nicht auf Fantasiepreise, sondern auf Klarheit und Argumentation:

e Starte in der realistischen Spannevergleichbarer Fahrzeuge am Markt.

¢ Begriinde den Preis kurz und konkret: Servicehistorie, MFK, Reifen, Zustand, Ausstattung.
o Plane einen kleinen Verhandlungspuffer ein - aber keinen ,Fantasy“-Aufschlag.

o Setze eine klare Linie: ,Preis verhandelbar im Rahmen, nach Besichtigung.”

Diese Kombination sorgt fiir mehr Anfragen, weniger Standzeit und deutlich entspanntere Verhandlungen - ob im
privaten Autoankauf oder beim professionellen Autohandler.

Wann ,hoch starten” ausnahmsweise funktioniert
Es gibt Falle, in denen ein héherer Einstiegspreis sinnvoll sein kann - allerdings nur mit sauberer Begriindung:

o sehr seltenes Modell / Sammlerfahrzeug
o perfekte Historie mit liickenlosem Service
e Top-Zustand plus gefragte Ausstattung

Aber auch dann gilt: lieber argumentieren als ibertreiben. Ein Preis gewinnt nicht durch Héhe, sondern durch
Glaubwirdigkeit.

Praktischer Tipp fiir die Schweiz

Wenn es schnell gehen soll - etwa wegen Umzug, neuem Auto oder Zeitdruck - ist ein transparenter, zligiger
Autoverkaufs-Prozess oft die finanziell bessere Lésung, als Wochen mit Standzeit und standigen Nachlédssen zu
verlieren. Autoankauf-in-der-Nahe unterstiitzt dabei unkompliziert - ob beim Autoankauf Bern oder im Umfeld
von Zurich oder einer anderen Region. So bleibt der Rahmen klar, der Ablauf planbar und der Verkauf wird nicht
zur Geduldsprobe.

Uber Autoankauf-in-der-Nihe

Autoankauf-in-der-Nahe ist ein Schweizer Anbieter flr transparenten Autoankauf - mit klarer Kommunikation,
nachvollziehbaren Bewertungen und effizienten Ablufen. Ziel ist ein fairer Auto Ankauf, der Zeit spart und
Preisdrama durch unnétige Standzeit vermeidet.
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Sden Sie kein Misstrauen mit zu hohen Preisen. (Foto: Unsplash)

Diese Meldung kann unter https://www.presseportal.ch/de/pm/100078044/100937924 abgerufen werden.
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