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Autoverkauf tiber Social Media: Funktioniert das wirklich?

A

Wer heute ein Auto verkaufen méchte, landet oft ziemlich schnell bei Social Media. Ein paar Fotos posten,
ein kurzer Text dazu - und schon soll sich der richtige Kdufer melden. Klingt einfach. Und ja: In vielen Fallen
funktioniert das sogar. Aber Social Media ist vor allem eins: ein Reichweiten-Booster. Ob der Verkauf am
Ende wirklich klappt, hdngt weniger von der Plattform ab - und mehr von Vertrauen, sauberen
Informationen und einer sicheren Abwicklung.

Geuensee, Schweiz - Januar 2026: Gerade beim ThemaAuto verkaufen Schweiz ist das wichtig: Viele
Interessenten sind vorsichtig, vergleichen stark und reagieren sensibel auf unklare Angaben. Social Media kann dir
also Turen 6ffnen - aber du musst wissen, wie du die richtigen Anfragen bekommst und Stress vermeidest.

Was Social Media beim Autoverkauf gut kann

Social Media spielt seine Stdrke aus, wenn es um Reichweite und Tempo geht. Dein Inserat kann in kurzer Zeit
viele Menschen erreichen - besonders lokal. Das ist praktisch, wenn du schnell Aufmerksamkeit willst, ohne erst
ein klassisches Inserat-Portal einzurichten.

Gut funktioniert Social Media vor allem, wenn:

dein Auto ein gangiges Modell ist (viele Suchende, schnelle Nachfrage),
du gute Bilder oder ein kurzes Video hast,

du zeitnah antworten kannst,

Preis und Zustand nachvollziehbar sind.

Ein weiterer Pluspunkt: Interessenten kénnen direkt schreiben, nachfragen und einen Termin vorschlagen. Das
kann den Prozess beschleunigen - wenn die Anfragen seri6s sind.

Wo es haufig scheitert: Zeitfresser und unseriose Kontakte

Die Kehrseite ist der Aufwand. Wer (ber Social Media einAuto verkaufen will, bekommt oft nicht nur echte
Interessenten, sondern auch Preisdriicker, Fake-Profile und Leute, die plétzlich nicht mehr antworten (,Ghosting").
Viele Nachrichten drehen sich um ,Was ist letzte Preis?“ - ohne dass tiberhaupt Details gelesen wurden.

Typische Probleme:
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Preisdriickerei ohne Besichtigung

Unrealistische Tauschangebote

Anfragen mit schlechten Deutsch-/Copy-Paste-Texten

»Ich schicke einen Kurier“-Maschen

Reservierungswiinsche gegen Geld / ,Anzahlung” in dubioser Form

Das bedeutet: Social Media kann funktionieren, aber es ist selten der schnellste Weg, wenn du Wert auf
Sicherheit und Planbarkeit legst. Wer wenig Zeit hat oder keine Lust auf Diskussionen, sollte Alternativen
kennen - zum Beispiel einen professionellen Autohandler.

Welche Plattform wofiir?
Nicht jede Plattform liefert die gleichen Kontakte:

e Facebook Marketplace & lokale Gruppen: hdufig die meisten Anfragen, besonders regional. Daflir auch am
meisten ,Gerdusch” (unseriése Chats).

¢ Instagram: gut, wenn du Reichweite hast oder dein Netzwerk aktiv ist. Verkauft sich oft Giber Vertrauen -
weniger Uber reine Suche.

o TikTok: kann funktionieren, wenn du ein starkes Video hast, ist aber weniger ,klassischer Marktplatz®. Eher
Reichweite als konkrete Kaufabsicht.

e WhatsApp/Telegram Weiterleitungen: schnell, aber oft ohne Struktur - und schwer nachvollziehbar, wer
serids ist.

Wenn du in der Autoverkauf-Praxis auf Social Media setzt, ist Facebook Marketplace meist der pragmatischste
Startpunkt.

So wirkt dein Inserat seri6s (und spart dir 30 Fragen)

Je klarer dein Inserat, desto besser die Anfragen. Ziel: Interessenten sollen sofort sehen, ob das Auto
grundsdtzlich passt.

Diese Infos sollten immer rein:

Marke/Modell, Jahrgang, Kilometerstand

Getriebe, Treibstoff, Leistung (kW/PS)

MFK-Status (neu/Datum), Serviceheft (ja/nein)
Anzahl Vorbesitzer (wenn bekannt)

bekannte Mangel (ehrlich nennen!)

realistische Preisidee (nicht ,VB“ ohne Orientierung)

Wichtig:

Die VIN/Chassis-Nummer solltest du nicht &ffentlich posten. Seriése Interessenten kénnen sie bei ernsthaftem
Interesse gezielt erhalten - aber nicht als ,Pflichtangabe® in deinem Post.

5 rote Flaggen in DMs (bitte vorsichtig sein)

1. ,Ich schicke einen Fahrer/Kurier - ich bezahle spater”

2. Aufforderung, auf dubiose Links zu klicken (,Zahlungsbestatigung®)

3. Extremes Driicken unter Marktpreis ohne Besichtigung

4. Sehr vage Antworten, kein echter Bezug zum Auto (,Ist noch da?“ ohne Details)
5. Druckaufbau: ,Muss sofort entscheiden, sonst...”

Post/Story/Marketplace - Must-haves

8-12 klare Fotos (aussen, innen, Kilometerstand, Reifen/Felgen, Schaden)
Kurzer, sachlicher Text mit Eckdaten + MFK/Service

Ehrliche Méngel (spart Arger und stirkt Vertrauen)

Realistischer Preis (nicht Wunschdenken)

Klare Kontaktregel: ,Bitte nur seridse Anfragen, Besichtigung nach Absprache®

Sicher verkaufen: Worauf du bei Zahlung und Ubergabe achten solltest
Der heikelste Teil ist nicht der Post - sondern der Moment, in dem es ums Geld und die Ubergabe geht.

Sicherheitsregeln, die du ernst nehmen solltest:



Keine Ubergabe ohne klare Zahlungsbestitigung (nicht ,Screenshot von Uberweisung®).
Probefahrt nur mit Ausweiskopie/Foto, klarer Route und idealerweise Begleitung.
Ubergabe-Protokoll machen (Datum, Kilometerstand, Zubehdr, Schaden, Unterschriften).
Zahlungsart vorher klaren und auf nachvollziehbare Wege setzen.

Wenn dir das alles zu miihsam oder riskant ist, wird ein professioneller Autoankaufer interessant: Du bekommst
eine klare Offerte, musst weniger verhandeln und hast einen geregelten Ablauf.

Wyss-Profi-Option: Wenn du keine 50 Chats fiihren willst

Social Media ist super, wenn du Zeit hast, gerne kommunizierst und Geduld mitbringst. Wenn du aberschnell,
sauber und ohne Diskussionen verkaufen willst, ist ein Autoankauf durch einen Handler oft die stressfreiere
Lésung.

Bei Wyss Autokauf lauft das typischerweise so:

e du gibst die wichtigsten Daten durch,
e du erhaltst eine realistische Einschatzung,
e die Abwicklung ist klar strukturiert.

Und: Je nach Fahrzeug und Situation kann auch ein Auto Export eine sinnvolle Option sein - zum Beispiel, wenn
das Auto in der Schweiz schwerer vermittelbar ist oder der Aufwand fir private Interessenten unverhdltnisméssig
wird.

So kannst du dein Auto verkaufen - ohne dich durch endlose Nachrichten, Preisdriicker und No-Shows zu
kampfen.

Adresse:

Wyss Autokauf
Kantonsstrasse 7

6232 Geuensee
E-Mail:
info@wyss-autokauf.ch

Web:
www.wyss-autokauf.ch

Medieninhalte

Dein Auto tiber Social Media verkaufen mit unseren Tipps. (Foto: Unsplash)

Diese Meldung kann unter https://www.presseportal.ch/de/pm/100078044/100937844 abgerufen werden.
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