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Die 15 haufigsten Fehler beim Autoverkauf (und wie du sie vermeidest)

Autoverkauf kann tiberraschend unkompliziert sein - oder richtig teuer werden. Viele Privatverkdufer
verlieren Geld nicht, weil ihr Auto ,schlecht” ist, sondern weil sie typische Fehler machen: ein unrealistischer
Preis, mangelnde Vorbereitung, unsichere Zahlungsarten oder ein Inserat, das Fragen offenldsst. Egal, ob du
dein Fahrzeug privat verkaufst oder dich an einen Autohdndler wendest: Wer diese Stolperfallen kennt,
spart Zeit, Nerven und oft mehrere Hundert (manchmal sogar Tausend) Franken. Gerade im Markt
Autoankauf Schweiz sind Transparenz und professionelle Abwicklung ein echter Vorteil.

Damit du nicht in dieselben Fallen tappst, findest du hier die 15 haufigsten Fehler beim Autoverkauf -
inklusive konkreter Losungen, die sofort umsetzbar sind.

1) Kein realistischer Preis

Trimmis, Schweiz - Dezember 2025: Fehler: Viele setzen den Preis aus dem Bauch heraus fest - oder anhand eines
~Traumpreises”, den sie gerne hdtten. Haufig fliessen Emotionen ein (,Ich habe so viel investiert) oder man
orientiert sich an einem einzigen Inserat, das zuféllig sehr teuer ist. Das flhrt zu zwei Problemen: Entweder
meldet sich niemand (zu teuer) oder du verschenkst Geld (zu giinstig).

Besser: Orientiere dich an realistischen Marktpreisen vergleichbarer Fahrzeuge: Baujahr, Kilometerstand, Zustand,
Ausstattung, Getriebe, Motorisierung, Servicehistorie und Region. In der Praxis kann die Nachfrage bei einem
Autoankauf Zirich anders sein als in landlicheren Gebieten. Plane einen kleinen Verhandlungsspielraum ein, aber
bleib plausibel. Ein marktgerechter Preis bringt mehr seriése Anfragen und spart dir wochenlange Standzeit.

2) ,Zu hoch starten” ohne Strategie

Fehler: ,Ich starte hoch, dann kann ich ja runtergehen.” Klingt logisch - ist aber oft der Grund, warum ein Auto
lange online bleibt, ,verbrannt” wirkt und am Ende giinstiger weggeht als nétig. Kaufer sehen die lange Standzeit,
warten auf Preisnachldsse oder denken: ,Da stimmt etwas nicht.”

Besser: Starte mit einer klaren Preisstrategie: marktgerecht, nachvollziehbar und mit begriindeten Argumenten
(Service, MFK, Zustand, Ausstattung). Bei einem seriésen Auto Ankauf erkennt Fantasiepreise sofort und wird
entweder stark nach unten verhandeln oder gleich absagen. Wer fair startet, verkauft meist schneller - und oft mit
weniger Nachlass.
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3) Médngel nicht dokumentieren

Fehler: Kratzer, Parkschdaden, Warnlampen, kleine Defekte oder ungewéhnliche Gerdusche werden nicht erwahnt
- in der Hoffnung, es falle nicht auf. Spatestens bei der Besichtigung kommt es raus. Das fihrt fast immer zu
harten Nachverhandlungen oder zum Abbruch.

Besser: Dokumentiere bekannte Mdngel offen und sachlich. Das schafft Vertrauen und reduziert Diskussionen -
besonders beim Autoankauf. Wichtig: Nicht dramatisieren, aber auch nichts kleinreden. Gute
Verkauferkommunikation heisst: ehrlich, konkret, [6sungsorientiert (,Kratzer hinten rechts, siehe Foto®). So
kommen eher die passenden Kaufer - und du sparst dir ,Besichtigungstourismus®.

4) Unvollsténdige Unterlagen

Fehler: Fehlendes Serviceheft, keine Rechnungen, keine MFK-Unterlagen - das macht K&ufer misstrauisch. Ohne
Belege wird oft automatisch ein Risikoabschlag einkalkuliert (,Wurde wirklich gewartet?).

Besser: Sammle alles in einem Ordner: Service-Nachweise, Rechnungen von Reparaturen, MFK-Berichte, Belege
fur Winter-/Sommerreifen, Zubehér, zweite Schlissel, Bedienungsanleitung. Gerade im Autoankauf Schweiz-
Markt wirkt eine vollstdndige Historie wie ein Vertrauensbonus - und kann den Preis spiirbar stabilisieren.

5) Schlechte Fotos

Fehler: Dunkle Handyfotos, Regenwetter, unscharfe Innenraumaufnahmen - oder der Innenraum fehlt komplett.
Das senkt Klickrate und Anfragen. Viele Interessenten entscheiden in Sekunden, ob sie sich melden.

Besser: Fotografiere bei Tageslicht und aus allen relevanten Perspektiven: vorne/hinten/seitlich, Felgen,
Reifenprofil, Innenraum (vorne/hinten), Kofferraum, Motorraum (optional), Tacho/Kilometerstand,
Serviceheft/Belege (sensibel, ohne persénliche Daten), und: Mangel ehrlich abbilden. Gute Fotos bringen mehr
seridse Anfragen - besonders in stark umkampften Regionen wie beim Autoankauf Bern.

6) Keine Fahrzeugaufbereitung

Fehler: ,Kaufer putzt selbst.” Das wirkt nachldssig. Ein schmutziges Auto suggeriert oft: ,Wenn es schon so
aussieht, wie wurde es dann gewartet?” Das driickt den Preis und stérkt die Verhandlungsposition des Kaufers.

Besser: Mindestens griindlich reinigen: Innenraum saugen, Armaturen, Scheiben, Tirfalze, Felgen, Sitzflecken,
Gerliche (Raucherautol!). Ein gepflegter Gesamteindruck erhéht die Zahlungsbereitschaft. Beim Autoankauf zahlt
auch die optische Wirkung - weil Aufbereitungskosten einkalkuliert werden.

7) Probefahrt ohne Regeln

Fehler: Ausweis nicht priifen, Schliissel einfach abgeben, Kaufer alleine fahren lassen - Risiko fiir Betrug, Schaden
oder unnétigen Stress.

Besser: Klare Regeln: ID/Futhrerausweis priifen (kurz ansehen, nicht unbedingt kopieren), Probefahrt nur
gemeinsam, Route vorher absprechen, du fahrst zuerst kurz (um Funktionen zu erklaren), dann der Kaufer. So
bleibst du sicher - und wirkst professionell.

8) Unklare Kommunikation im Inserat

Fehler: ,Top Zustand” ohne Details, fehlende Angaben (km, MFK, Service, Unfille, Ausstattung) oder
widerspriichliche Aussagen. Das zieht unpassende Anfragen an (,Was ist letzter Preis?“) und schreckt seriése
Interessenten ab.

Besser: Liefere die Fakten: Baujahr, Kilometerstand, Motor/Getriebe, Ausstattung, Servicehistorie, MFK-Datum,
Anzahl Halter, Unfallhistorie, bekannte Mangel. Genau so, wie es auch ein seridser Ankaufer erwartet. Je klarer
das Inserat, desto besser die Qualitat der Anfragen.

9) Falsche Zahlungsart akzeptieren

Fehler: Barzahlung ohne Quittung, ,ich iiberweise spater®, Screenshots von angeblichen Uberweisungen oder
dubiose Zahlungsapps. Das kann schiefgehen - und zwar richtig.

Besser: Nur sichere, nachvollziehbare Zahlung: bestatigte Echtzeitiiberweisung, Bankbestatigung oder
Abwicklung tber etablierte Prozesse. Beim Autoverkauf iber einen seridsen Anbieter ist das meist klar geregelt
und transparent - ein grosser Vorteil im Autohandel Schweiz.
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10) Kein schriftlicher Vertrag

Fehler: Handschlag reicht - bis es Streit gibt. Ohne Vertrag fehlt dir der Nachweis zu Zustand, Preis, Ubergabe
und Vereinbarungen.

Besser: Nutze einen sauberen Kaufvertrag mit: Fahrzeugdaten, VIN, Kilometerstand, Preis, Datum/Uhrzeit,
,gesehen wie gefahren®, Mangelliste, Zubehor (Rader, Schliissel), Ubergabeprotokoll. Das schiitzt beide Seiten
und reduziert spatere Diskussionen.

11) Versicherungs-/Zulassungsthema vergessen
Fehler: Auto ist weg, aber Versicherung lauft weiter - oder es gibt Unklarheit, wer wofir haftet.

Besser: Klire Abmeldung/Versicherung direkt und dokumentiere die Ubergabe. Bei einem professionellen
Autoverkauf wird dieser Teil oft sauber begleitet, was den Verkauf deutlich stressfreier macht.

12) Falscher Zeitpunkt (Saison)

Fehler: Cabrio mitten im Winter verkaufen, Sommerreifen-Thema ignorieren, oder ein 4x4 im Frihling zu teuer
anbieten. Saison wirkt auf Nachfrage und Preis.

Besser: Denke saisonal: Cabrios eher im Friihling/Sommer, Allrad/SUV eher Richtung Herbst/Winter. Das kann
beim Schweizer Autohandel spiirbar sein, weil Kauferbediirfnisse saisonal wechseln.

13) ,Letzter Preis?“ falsch beantworten

Fehler: Genervt reagieren (,Lies das Inserat!”) oder zu frith nachgeben, bevor der Kdufer tiberhaupt da war. Damit
verschenkst du Verhandlungsmacht.

Besser: Freundlich und klar: ,Preis ist im Rahmen verhandelbar - nach Besichtigung.” Und dann argumentieren:
MFK, Service, Zustand, Ausstattung, Reifen. Seri6s bleiben zahlt sich aus - auch wenn du Gber Autoverkauf-Kanéle
parallel Angebote einholst.

14) Zu wenig Vergleichsangebote

Fehler: Erstbestes Angebot nehmen, weil man schnell fertig sein will. Oft ist das unnétig teuer - im Sinne von ,zu
billig verkauft".

Besser: Hol dir 2-3 Angebote ein: privat (realistisch) und zusatzlich tber einen etablierten Autoverkauf-Dienst.
Dann hast du eine echte Entscheidungsgrundlage - und kannst schneller sicher zusagen.

15) Emotionen statt Fakten

Fehler: ,Ich habe so viel investiert...“ oder ,Das Auto bedeutet mir viel.” Das ist menschlich, aber Kaufer bezahlen
Marktwert - nicht deine Geschichte. Emotionale Argumente fiihren eher zu zdhen Gesprachen als zu mehr Geld.

Besser: Bleib bei Fakten: Servicehistorie, Zustand, MFK, Ausstattung, Verschleissteile, Reifen, ehrliche
Mangeliibersicht. Fakten gewinnen fast immer - besonders, wenn du an einen Interessenten verkaufst, der
nichtern kalkuliert.
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Mit unserem Ratgeber passieren dir diese Fehler nicht mehr. (Foto: Foto von Danijel
Skabi¢ auf Unsplash)

Diese Meldung kann unter https://www.presseportal.ch/de/pm/100078044/100937391 abgerufen werden.
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