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Sojern und PUSHTech™ arbeiten zusammen, um die First-Party-Data-Strategien der
Partner besser zu unterstiitzen

Sojern

London (ots/PRNewswire) -

Die Partnerschaft wird es Sojern erméglichen, seine Lésungen fiir die Travel-Marketing-Plattform zu erweitern, indem es die
Kunden von PUSHTech einbezieht.

Sojern, die fihrende Plattform fir digitales Marketing im Reisebereich, und PUSHTech™, eine Plattform fur CRM, Marketing-
Automatisierung, Vertrieb und Support, gaben heute eine neue Partnerschaft bekannt, um Hotelpartner besser dabei zu
unterstiitzen, ihre First-Party-Daten optimal zu nutzen.

,Da Google Cookies von Drittanbietern in Chrome schrittweise abschaffen will, ist eine First-Party-Data-Strategie wichtiger denn
je", erklart Josh Beckwith, Managing Director, Global Strategic Accounts bei Sojern. ,Unsere neue Partnerschaft mit PUSHTech
und deren Fahigkeit, Kunden Gber eine einzige Plattform zu akquirieren, zu schulen, zu binden und zu betreuen, wird es Sojern
ermdglichen, die First-Party-Daten der Partner durch CRM-Integration besser zu nutzen."

Angesichts der bevorstehenden Welt ohne Cookies wird die Zusammenarbeit von Sojern und PUSHTech die Reisebranche dabei
unterstiitzen, ihre Datenstrategien zu {iberdenken. 81 Prozent der Hoteliers haben bereits einen Umsatzanstieg durch die
Implementierung einer Strategie fiir First-Party-Daten festgestellt. Eine strategische Planung ist daher unerldsslich, um den
Verdnderungen in der digitalen Landschaft voraus zu sein. Die Travel-Marketing-Plattform von Sojern unterstiitzt Partner bei der
Entwicklung langfristiger Strategien und bietet ihnen einen unibertroffenen Einblick in die Reisenachfrage und Informationen, mit
denen sie ihr Budget optimal nutzen kénnen. PUSHTech erméglicht es Hotels, die Kontrolle iber ihre Datenbank zu tibernehmen,
die Kundenkommunikation zu verbessern und den Direktverkauf zu steigern.

.Unsere Mission ist es, Unternehmen dabei zu helfen, durch den Einsatz automatisierter und intelligenter Lésungen eine effektivere,
effizientere und wertvollere Kommunikation mit ihren Kunden zu generieren. Mit dem gemeinsamen Ziel, das Gastgewerbe besser
zu bedienen, freuen wir uns, unsere Partnerschaft mit Sojern bekannt zu geben", erkldrte David Ezquerro, Chief Revenue Officer
von PUSHTech. ,Durch die Zusammenarbeit kénnen wir unsere Philosophie der kontinuierlichen Innovation bei der Entwicklung
einer automatisierten Marketing-, Vertriebs- und Managementplattform besser aufrechterhalten."

Da First-Party-Daten fiir Hoteliers immer wichtiger werden, wird die fiir beide Seiten vorteilhafte Beziehung die Integration der
intelligenten Marketingplattform von Sojern und der Plattform von PUSHTech erméglichen und gleichzeitig einen
datenschutzfreundlichen Ansatz fur die sichere Verwaltung von Partnerdaten verfolgen. Die Hotelpartner profitieren von
maximierter Kampagnenleistung, starkeren Kundenbeziehungen und héheren Umsétzen, die insgesamt den Direktverkauf steigern
und gleichzeitig die Rentabilitdt kontinuierlich erhéhen.

Informationen zu Sojern

Sojern ist die fiihrende digitale Marketingplattform fiir Reisevermarkter. Mit kinstlicher Intelligenz und Daten ber die Absichten
der Reisenden bietet Sojern Multichannel-Marketinglésungen zur Steigerung der direkten Nachfrage. 10.000 Hotels, Attraktionen,
Fremdenverkehrsamter und Reisevermarkter verlassen sich jéhrlich auf Sojern, um Reisende auf der ganzen Welt anzusprechen
und Buchungen zu erhalten.
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