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Oettinger Davidoff steigert die Produktion der handgemachten Premiumzigarren im
Jahr 2021 um +35%

Basel (ots) -

Die Oettinger Davidoff schaut erneut auf ein herausforderndes Geschéftsjahr zuriick. Dennoch ist es dem Unternehmen
unter schwierigen operativen Rahmenbedingungen gelungen, ein erfolgreiches Geschédftsjahr 2021 auszuweisen. Das global
tatige Familienunternehmen konnte den Umsatz gegeniiber dem Vorjahr um +8% auf CHF 456.8 Millionen steigern und hat
bewiesen, dass es agil, schnell und erfolgreich auf Herausforderungen und neue Marktkonditionen reagiert. Um der grossen
Nachfrage in den Mérkten zu entsprechen hat das Unternehmen seine Produktion in der Dominikanischen Republik und in
Honduras erhéht und insgesamt 34.1 Millionen handgemachte Premiumzigarren hergestellt (+35% gegentiber Vorjahr).
Entsprechend konnte die Oettinger Davidoff ihre globalen Marktanteile wesentlich ausbauen und die Fiihrungsposition im
handgemachten Premiumzigarrengeschift weiter starken.

Besonders positiv stimmt auch die Umsatzentwicklung im Zigarren Eigenmarkenbereich. Hier verzeichnete das Basler
Familienunternehmen einen beeindruckenden Zuwachs von +28.9% gegeniiber dem Vorjahr. Diese Steigerung wurde insbesondere
durch den Trend zu hochwertigen Marken im héheren Preissegment positiv beeinflusst. Insbesondere die Premiummarke Davidoff
verzeichnete, nach einem leichten Riickgang im Vorjahr, eine imposante Steigerung von +43.9% gegeniiber 2020. Aber auch
Camacho (+11.3%) und AVO (+5%) konnten einen deutlichen Zuwachs ausweisen. Des Weiteren hat der erfolgreiche Relaunch der
Marke Zino zu neuer Kundschaft gefiihrt und einen wertvollen Beitrag zum erfolgreichen Resultat geleistet. Positiv war auch die
Umsatzentwicklung der Drittmarken, insbesondere der Generalvertretungen, welche einen weiteren wichtigen Leistungspfeiler des
Unternehmens darstellen. Zudem konnte die Oettinger Davidoff von einem beeindruckenden operationellen Leverage profitieren,
welcher durch mehrere erfolgreich durchgefiihrte Projekte im Rahmen des 2018 gestarteten Transformationsprogramms "Way
Forward" erreicht wurde. Zusammen mit dem Wachstum konnte die Profitabilitdt der Gruppe massiv verbessert werden.

"Das vergangene Geschaftsjahr hat bestatigt, dass die Oettinger Davidoff widerstandsfahig ist und auch in einem
herausfordernden Jahr, in einem anspruchsvollen Marktumfeld erfolgreich zu agieren weiss", kommentiert CEO Beat Hauenstein
den Geschaftsverlauf. "Trotz vielseitiger Herausforderungen der Pandemie, insbesondere in der Wertschépfungskette, konnten wir
unsere Kundschaft tiber das ganze Jahr hinweg liickenlos beliefern, innovative Produkte einfiihren und dank gut getakteter
Produktlancierungen und verstarktem digitalen Kundenengagement den Wiinschen unserer Kundschaft entsprechen.”

Die bewahrte "Crop-to-Shop" Philosophie, mit der das Unternehmen die Wertschépfungskette und deren Prozesse von der
Kreation des Saatgutes bis hin zur Auslieferung der handgemachten Premiumzigarren in die Geschafte agil steuern kann, wie auch
die Innovationen und Produktlancierungen bei den Kernmarken Davidoff, Camacho und AVO, haben dabei zum guten Resultat
beigetragen. Diese positive Entwicklung, insbesondere bei Davidoff (+43.9%) wurde sowohl durch die Lancierung der Davidoff
Dominicana und der Davidoff Limited Editions angetrieben als auch durch eine erhéhte Nachfrage nach handgemachten



Premiumzigarren. Ebenso hat der dusserst erfolgreiche Relaunch der Marke Zino mit einem nicaraguanischen Geschmacksprofil fiir
besondere Aufmerksamkeit gesorgt und dem Unternehmen Zugang zu einem neuen Kundenkreis eréffnet.

Wahrend die Nachfrage im Zigarrenmarkt Europa weiter zurtickging, ist die Nachfrage nach Premiumzigarren stabil geblieben. Der
Zigarrenmarkt in Asien war und ist durch den Zusammenbruch des Global Travel Retail Bereichs weiter stark benachteiligt,
wahrend sich der Markt in den USA im 2021 gut entwickelte.

ESG-Roadmap

Im vergangenen Jahr hat die Oettinger Davidoff eine Ubersicht iiber ihre ESG-Situation erstellt und die "Crop-to-Shop"-Aktivitaten
entlang der 17 UN-Nachhaltigkeitsentwicklungsziele (SDGs) bewertet. Innerhalb dieses Rahmens wurden sechs SDGs definiert, in
deren Wirkungsfeld die Oettinger Davidoff besondere Beitrége leisten kann. Zudem wurde eine Roadmap mit dem Ziel erstellt, die
Position des Unternehmens in den Bereichen Umwelt, Soziales und Unternehmensfiihrung kontinuierlich weiter zu entwickeln.

Innovation im Handel: Oettinger Davidoff feiert ihr selektives Vertriebssystem fiir die Marke Davidoff

Im Jahr 2022 feiert das Basler Familienunternehmen ein spezielles Jubildum. 1972, zwei Jahre nachdem die Oettinger Davidoff das
Geschéft von Zino Davidoff erworben hatte, entschied sich das Unternehmen, welches seinerzeit nur tiber den Davidoff Flagship
Store in Genf verfiigte, die Davidoff Produkte {ber ein globales und selektives Vertriebssystem anzubieten. Die Davidoff Zigarren
sollten nur tber eigene Laden und tber ausgewahlte, hoch qualifizierte Tabakfachhandler, sogenannte Davidoff-Depositare,
verkauft werden, damit hochwertige und einmalige Marken- und Einkaufserlebnisse gewahrleistet werden. Auftreten, Reputation
und Expertise waren Schliisselwerte bei der Auswahl der Partner. Dieses selektive Vetriebssystem bildete den Grundpfeiler fir
das hochwertige Depositarnetzwerk, mit dem das Unternehmen die Qualitdt und Kontinuitat seiner Produkte und seiner damit
verbundenen Dienstleistungen nachhaltig sicherstellt. Heute zahlt das Unternehmen weltweit tiber 700 ausgewdhlte Davidoff
Vertriebspartner und 65 Davidoff Flagship Stores/Satellites. Die globale Sicherstellung dieser einzigartigen Marken- und
Einkaufserlebnisse fiir die Marke Davidoff wird auch in Zukunft eine zentrale Rolle in der kommerziellen Strategie des
Unternehmens spielen.

"Way Forward" Transformations Roadmap und Ausblick 2022

Das im 2018 lancierte finfjdhrige Transformationsprogramm "Way Forward", das unter Beriicksichtigung der Marktbedirfnisse
eine effektive und effiziente Organisation anstrebt, wurde auch im vergangenen Jahr erfolgreich fortgesetzt. "Dank unseren tiber
3'300 engagierten und passionierten Mitarbeitenden konnten wir auch im Jahr 2021 eine Vielzahl von komplexen und
anspruchsvollen Projekten in den Bereichen Marke, Vertrieb, Effizienz und Leadership, erfolgreich umsetzen und das operative
Geschéft wie auch die Profitabilitdt des Unternehmens nachhaltig steigern”, kommentiert CEO Beat Hauenstein. "Wir nehmen nun
die letzte Etappe unserer Transformations-Roadmap in Angriff, und es freut mich, dass wir unsere ambitiés gesetzten Ziele
hinsichtlich EBIT und Cashflow bereits erreichen konnten. Diese soliden und gut erarbeiten Voraussetzungen bilden eine gute
Basis, um im kommenden Jahr den nachsten Fiinfjahresplan anzugehen und so unsere Fithrungsposition im handgemachten
Premiumzigarrengeschéft und Grosshandel langfristig sicherzustellen und weiter auszubauen".

Uber die Oettinger Davidoff

Die Oettinger Davidoff Gruppe mit einem Umsatz von rund 456.8 Millionen Schweizer Franken und 3'300 Beschaftigten auf der
ganzen Welt kann ihre Wurzeln bis ins Jahr 1875 zuriickfiihren und ist bis heute ein eigenstdndiges Familienunternehmen. Sie
widmet sich der Herstellung, der Vermarktung, dem Vertrieb und dem Detailverkauf von Premiumzigarren, Tabakprodukten und
Accessoires. Das Geschdft mit Premiumzigarren umfasst die Marken Davidoff, AVO, Camacho, Cusano, Griffin's, Private Stock, Zino
und Zino Platinum. Die Oettinger Davidoff Gruppe vertreibt zudem in mehreren Landern zahlreiche Marken in Generalvertretung,
darunter Haribo in der Schweiz. Das Unternehmen ist stark in der "Crop-to-Shop" Philosophie verwurzelt und verfolgt damit den
Ansatz der vertikalen Integration, von den Tabakfeldern in der Dominikanischen Republik und in Honduras bis zum weltweiten
Netzwerk von 65 Davidoff Flagship Stores/Satellites, sowie {iber 700 starken Vertragshandlern in 139 Landern.
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