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Zahlungsrisiko: Milder Herbst verursacht stiirmische Zeiten in der Textilbranche

Zirich (ots) -

Eine interne Analyse des Kreditversicherers Atradius zeigt, dass das Zahlungsrisiko bei Schweizer
Bekleidungshandlern kurzfristig splirbar ansteigen kénnte. Eine der Ursachen hierfir: die auBergewdhnlich
warmen Temperaturen in den Herbstmonaten. Diese haben die Umsatze mit Winterartikeln bei zahlreichen
Anbietern stark gebremst. Sollte das Wetter in diesem Winter insgesamt mild bleiben, kénnte das die Zahl der
Zahlungsausfalle und -verzégerungen bei Lieferanten sowohl von stationdren als auch von Online-
Kleidungshdndlern in den kommenden Monaten noch einmal erhéhen.

"Nachdem im Textilhandel bereits das Sommergeschaft aufgrund der zum Teil extremen Hitze bescheiden lief und
das Herbstgeschaft hinter den Erwartungen zuriickgeblieben ist, hat nun auch das Schlussquartal 2018 schwierig
begonnen”, sagt Mathias Freudenreich, Country Manager von Atradius in der Schweiz. "Die geringeren Umsatze
schwachen viele Abnehmer der Branche, die in der Schweiz insgesamt zu den anfélligsten fur Forderungsausfille
gehort. Ein Grund hierfiir ist die hdufig geringe Eigenkapitalausstattung vieler Textilunternehmen. Gleichzeitig
stellen die hohen Mieten fiir Geschaftsrdume in vielen Stadten sowie die langfristigen Laufzeiten von
Mietvertrdgen eine grosse Belastung fiir stationare Anbieter dar. In den vergangenen Jahren ist zudem die
Konkurrenz durch das zunehmende Online-Geschéft gestiegen. Das hat die Margen gedriickt. Die warmen
Temperaturen bis in den November haben jetzt dazu gefiihrt, dass viele Konsumenten noch keine
Winterbekleidung kaufen. Je langer das milde Wetter anhdlt, desto stiirmischer dirften bald die Zeiten bei den
Textilhandlern werden."

Textilbranche: warme Temperaturen nicht der einzige Risikogrund

Die Bekleidungsbranche gehért - neben der Baubranche - zu den risikoreichsten im Schweizer Abnehmerportfolio
von Atradius. Das Wetter ist aber nicht der einzige Grund, warum zahlreiche Abnehmer aus dem Bereich derzeit
unter erhdhtem Druck stehen. Aus Sicht des Kreditversicherers tragen dazu weiterhin die nicht mehr
marktgerechten Geschaftsmodelle vieler Unternehmen bei. "Ein grosser Teil der Branchenakteure muss sich neu
aufstellen, wenn sie ihren finanziellen Verpflichtungen auch kiinftig nachkommen wollen", sagt Mathias
Freudenreich.

Dazu gehdre, so die Einschatzung der Atradius-Handelsexperten, eine optimale Verzahnung von Online-Vertrieb
und stationdrer Prasenz sowie - wichtiger denn je - eine effizient aufgestellte Logistik. "Wir haben zuletzt auch
vermehrt positive Entwicklungen gesehen bei Firmen, die diesen Weg gegangen sind", erlautert Mathias
Freudenreich. Dass Kunden Waren einer Firma online bestellen kénnen, daran komme heute kein Modeanbieter
mehr vorbei. Gleichzeitig méchten viele Konsumenten den Kauf von Méntel oder Miitzen vor Ort erledigen und die
Produkte vorab begutachten. "Auf dieses Kaufverhalten miissen sich Handler einstellen. Einige stationare Anbieter
starten vor diesem Hintergrund bereits Kooperationen mit reinen Online-H&dusern. Erste Ergebnisse deuten darauf
hin, dass das eine Lésung sein kénnte."

Effiziente Logistik: das A und O

Eine ineffiziente Logistik ist gerade bei reinen Online-Handlern ein haufiger Grund fir sinkende Margen und
finanzielle Engpdsse. Mathias Freudenreich: "Im Online-Bereich ist die Retouren-Quote sehr hoch. Fille, in denen
ein Kaufer beispielsweise von einem Schuhmodell drei Paare in unterschiedlichen Gréssen bestellt und zwei davon
wieder zuriickschickt, kommen sehr haufig vor. Dem Anbieter stehen diese Paare jedoch erst einmal nicht zum
Verkauf zur Verfiigung. Gleichzeitig erhéht sich sein Lager- und Transportaufwand. Im schlechtesten Fall
Ubersteigen die Kosten die Einnahmen aus dem Geschaft."

Auch betriigerisches Verhalten, wie zum Beispiel das Zuriickschicken eines Kleides nach einmaligen Tragen,
belastet die Liquiditdt der Anbieter. Solche Waren kénnen - wenn iberhaupt - nur noch zu einem deutlich
niedrigeren Preis als den urspriinglich kalkulierten angeboten werden.

Profitable Eigenmarken

Die Risikoexperten von Atradius haben zuletzt Falle von in Schieflage geratenen Bekleidungsanbietern
beobachtet, die ihr Geschéaftsergebnisse durch einen starkeren Fokus auf Eigenmarken wieder verbessern konnten.



Mathias Freudenreich: "Eigenmarken verbessern die Margen des Anbieters und wirken sich positiv auf die Liquiditat
aus. Und das wiederum verbessert die Zahlungsfahigkeit."

In der Risikoanalyse prift Atradius - wie in jeder Branche - Abnehmer aus dem Textilbereich individuell auf
Grundlage von finanziellen Daten und schaut sich auch die Investorenstruktur hinter den Abnehmern genau an.

Auf www.atradius.ch kénnen Sie im Meniipunkt "Publikationen" aktuelle Analysen des Kreditversicherers tber
Forderungsrisiken in unterschiedlichen Branchen und Landern kostenfrei herunterladen.

Uber Atradius

Atradius ist ein globaler Anbieter von Kreditversicherungen, Biirgschaften und Inkassodienstleistungen mit einer
strategischen Prasenz in mehr als 50 Landern. Die von Atradius angebotenen Kreditversicherungs-, Biirgschaften-
und Inkasso-Produkte schiitzen Unternehmen weltweit vor den Ausfallrisiken beim Verkauf von Waren und
Dienstleistungen auf Kredit. Atradius ist Mitglied der Grupo Catalana Occidente (GCO.MC), einer der gréssten
Versicherer in Spanien und einer der gréssten Kreditversicherer der Welt. Weitere Informationen finden Sie online
unter www.atradius.ch

Kontakt:

Atradius Crédito y Caucién S.A. de Seguros y Reaseguros, Madrid,
Zurich Branch

Astrid Goldberg

Pressesprecherin

Telefon: +41 43 300 6460

E-Mail: astrid.goldberg@atradius.com

Stefan Deimer

Pressereferent

Telefon: +41 43 300 6460

E-Mail: stefan.deimer@atradius.com

Diese Meldung kann unter https://www.presseportal.ch/de/pm/100058436/100823361 abgerufen werden.


https://www.presseportal.ch/de/pm/100058436/100823361

