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Coller Capital (Private-Equity-Studie): Jeder sechste Limited Partner investiert in
Fonds, die sich an Managementgesellschaften der General Partner beteiligen

Main (ots) -

- 61% der institutionellen Investoren (Limited Partner, LPs) haben



sich in letzter Zeit an ersten Closings von Private-Equity-Fonds
beteiligt, da sie befiirchteten, dass ihnen sonst nicht die
angestrebte Beteiligungsquote zugeteilt wird

- LPs mit erfolgsabhangiger Vergiitung erwirtschaften dreimal
haufiger tiberdurchschnittliche Private-Equity-Renditen

- Vier von fiinf LPs glauben, dass von General Partnern (GPs)
gefiihrte Secondaries zu einem festen Bestandteil von Private
Equity werden

- Selbst in den gegenwartigen Aktienmarkten befiirworten die
meisten LPs ausgewahlte Public-to-Private-Akquisitionen

Limited Partners, die sich tiber Spezialfonds an GP-Managementgesellschaften beteiligen, haben sich laut dem neuesten Global
Private Equity Barometer von Coller Capital zu einer festen GréRe im Private-Equity-Bereich entwickelt. Jeder sechste LP investiert
bereits in diese Strategie, und dieser Anteil dirfte in der Zukunft auf tiber ein Drittel steigen.

Ein weiterer Trend, der in letzter Zeit immer mehr in den Fokus riickt, sind von GPs gefiihrte Secondaries. Beinahe aus dem Stand
heraus hat sich das Volumen dieser Transaktionen in den letzten Jahren stark erhéht. Das Barometer zeigt, dass diese
Transaktionen voraussichtlich auch nicht weniger werden: Vier von fiinf LPs gehen davon aus, dass von GPs gefiihrte Secondaries
in Zukunft ein fester Bestandteil des Sekundarmarktes sein werden.

Obwohl hohe Bewertungen fiir alle Anleger ein Thema sind, vertrauen die Investoren trotzdem in die Fahigkeit von Private Equity,
Wertsteigerungspotenziale zu erkennen und zu schaffen - auch an den Aktienmarkten. Immerhin 86% der LPs sind der Meinung,
dass fur Private Equity - je nach Situation - Public-to-Private-Transaktionen nach wie vor sinnvoll sind. Nordamerikanische LPs sind
dabei besonders optimistisch, 98% von ihnen befiirworten unter den richtigen Umstanden solche Take-Privates.

"Wer nicht an aktives Management in 6ffentlichen Markten glaubt, sollte auf private Markte setzen", sagt Jeremy Coller, CIO von
Coller Capital. "Private Equity bedeutet aktives Management auf Hochtouren. Fir Anleger haben sich Investitionen in Private Equity
bis jetzt immer gelohnt und die Investoren sind tiberzeugt, dass diese sich auch in Zukunft lohnen werden: zwei Drittel der Limited
Partners sagen, dass sie Private Equity weiterhin fiir innovationsfreudig halten."

"Die verschiedenen Facetten des Private-Equity-Marktes entwickelt sich stetig weiter, es ist interessant zu sehen, dass
Investitionen in GP Management Companies und GP Led Secondaries in kurzer Zeit weite Akzeptanz in der Investorenwelt
gefunden haben", sagt Michael Schad, Partner und Head of Investment Management bei Coller Capital.

Konkurrenzféhigkeit ist wichtig

Der Wettbewerb zwischen den LPs um Anteile an den besten Private-Equity-Fonds hat in den letzten Jahren zugenommen. Mehr
als drei Fiinftel der LPs haben sich in letzter Zeit an ersten Closings von Private-Equity-Fonds beteiligt, da sie befiirchten, sonst
nicht die angestrebte Beteiligungsquote zu erreichen. Dies bleibt nicht folgenlos: Das Barometer zeigt, dass die groRten Investoren
- diejenigen, die mehr als 50 Milliarden Dollar an Private-Equity-Vermdgen verwalten - der Ansicht sind, dass ihre Renditen am
starksten dadurch eingeschrdnkt werden, dass sie nicht geniigend Kapital bei ihren bevorzugten Managern anlegen kénnen.

Es ist daher nicht verwunderlich, dass die Suche nach den Top-Managern der Zukunft ein zentrales Anliegen der Investoren bleibt.
Neun von zehn LPs berichten, dass ihre eigenen Research- und Outreach-Programme in letzter Zeit zu neuen
Geschéftsbeziehungen mit GPs gefiihrt haben - und tiber drei Viertel der Investoren haben aufgrund von Empfehlungen neue
Geschéftsbeziehungen mit GPs gekniipft.

Spitzenkrdfte zu gewinnen und zu motivieren, ist fiir Anleger genauso wichtig wie fiir GPs - weit tber die Halfte (58%) der LPs
sagen, dass ihre Fahigkeit, die Ertrdge aus der Anlageklasse zu steigern, stark eingeschrankt wird durch Schwierigkeiten,
geniigend hochqualifizierte Talente zu gewinnen. Das Barometer zeigt, dass sie dies wohl richtig einschatzen - und es zeigt auch,
was sie dagegen unternehmen. Nur etwas mehr als die Halfte der Anleger bieten ihren Mitarbeitern eine leistungsabhangige
Vergiitung - aber diese Anleger erzielen dreimal so oft wie andere LPs eine Private-Equity-Gesamtrendite von {iber 16%.
Institutionen, die Gelder von Dritten verwalten, und betriebliche Altersversorgungssysteme neigen am meisten dazu, ihren
Mitarbeitern leistungsbezogene Vergiitung zu zahlen.

Die Markte ftr Ubernahmen und Risikokapital

Drei Fiinftel der LPs glauben, dass der nordamerikanische Ubernahmemarkt tiberhitzt ist und dass zu viele GPs zu wenigen Deals
hinterherjagen. Die Hilfte der LPs ist der Meinung, dass dies auch fir Ubernahmen in Europa gilt. Im asiatisch-pazifischen Raum ist
die Situation anders: Ein Drittel der LPs glaubt, dass es in der Region einen Mangel an hochkaritigen GPs gibt, die Ubernahmen
durchfihren. Ein dhnlich hoher Teil der Anleger ist der Meinung, dass dies auch fiir Risikokapital-GPs auRerhalb des
nordamerikanischen Marktes zutrifft.

Innerhalb der Region Asien-Pazifik wachst die Attraktivitat von Firmenibernahmen vor allem in Stidostasien deutlich: Ein Viertel
der LPs geht davon aus, dass Ubernahmen in der Region in den néchsten drei Jahren attraktiver werden. Unter dem Strich
beurteilen die Investoren die Aussichten fiir Ubernahmen in der gesamten Region positiv, obwohl sich bei einigen nationalen
Méarkten Befiirworter und Skeptiker die Waage halten.

Die Ansichten der LPs beziiglich der Wagniskapitalmarkte in der Region sind differenzierter: Die Schwellenmarkte Indien, China
und Stidostasien werden insgesamt als etwas attraktiver angesehen, wahrend die wirtschaftlich starker entwickelten Markte
Stidkoreas, Japans und Australasiens als weniger attraktiv eingeschdtzt werden.



Die unterschiedliche Sichtweise der Investoren auf die Wagniskapital- und Buyout-Markte spiegelt sich auch in der Art und Weise
wider, wie sie Dachfonds einschatzen: Wahrend 71% der Investoren glauben, dass Dachfonds immer noch eine attraktive Option
fur ihre Private-Equity-Programme sind, glauben LPs, dass sich Dachfonds vor allem fiir sehr spezialisierte Marktsegmente wie
Wagniskapital, Emerging Markets und sektorspezifische Strategien eignen. Nur ein Viertel der LPs halt Dachfonds fiir ein
attraktives Instrument, um in Ubernahmen in Nordamerika und Europa zu investieren.

Private Equity: Renditen und Allokationen

Anleger erzielen nach wie vor attraktive Renditen mit dieser Anlageklasse. Das Barometer zeigt, dass 87% der LPs {iber die
gesamte Laufzeit ihres Private-Equity-Portfolios gerechnet Nettojahresrenditen von mehr als 11% erzielt haben.

Die Allokationen in Private Equity und generell in alternative Anlagen sind ein Zeichen dieses Erfolgs. Zwei von fiinf LPs planen,
ihre Zielallokation in alternative Anlagen zu erhéhen, und ein Drittel plant eine héhere Allokation in Private-Equity-Anlagen. Die
Halfte der LPs beabsichtigt, den Anteil der Investitionen im Infrastruktursektor zu erhéhen, und zwei Fiinftel der LPs planen, die
Allokation fur Private Credit anzuheben.

Fast 70% der LPs beabsichtigen, ihr gegenwartiges Tempo bei neuen Private-Equity-Investments beizubehalten, da sie davon
iberzeugt sind, dass es sich um eine langfristige Anlageklasse handelt, fiir die eine Kapitalbindung tiber Marktzyklen hinweg
sinnvoll ist. Zwischen einem Drittel und der Halfte der LPs arbeiten weiter an der Diversifizierung ihres Portfolios - und zwar in
verschiedenen Dimensionen: Geografie, Jahrgang, Branche, Investitionsphase und Anlagethema.

Weitere Ergebnisse der Studie

Die Barometer-Ausgabe Sommer 2018 vermittelt auRerdem einen Uberblick {iber die Ansichten und Meinungen der Anleger zu
folgenden Themen:

- Private-Credit-Fonds
- ESG-Aspekte als Anlagekriterien

Hinweis an Redakteure

LPs (Limited Partners) sind Anleger in Private-Equity-Fonds. GPs (General Partners) sind Manager von Private-Equity-Fonds.
Coller Capitals Global Private Equity Barometer ist eine einzigartige Momentaufnahme weltweiter Trends im Private-Equity-
Bereich. Zweimal jahrlich bietet es einen Uberblick {iber die Pléne und Meinungen institutioneller Private-Equity-Investoren in
Nordamerika, in Europa und in der Region Asien-Pazifik (einschlieRlich des Mittleren Ostens).

Das jiingste Barometer spiegelt die Einschdtzungen von 110 Private-Equity-Anlegern aus der ganzen Welt im Friihjahr 2018 wider.
Die Ergebnisse des Barometers sind fiir die Gesamtheit der LPs im Hinblick auf Anlegerstandort, Art der investierenden
Organisation, verwaltetes Gesamtvermégen und Zeitraum der Erfahrung mit Private-Equity-Anlagen global reprdsentativ.

Uber Coller Capital

Coller Capital, fiihrender Akteur im Private-Equity-Sekundarmarkt, erwirbt Positionen in Private-Equity-Fonds sowie nicht
bérsennotierte Unternehmen von deren urspriinglichen Inhabern. Der Umfang der Einzelinvestitionen bewegt sich im Bereich von 1
Million US-Dollar bis tiber 1 Milliarde US-Dollar.

Die 1990 gegriindete Firma hat ihren Hauptsitz in London sowie Niederlassungen in New York und Hongkong. Collers
multinationales Investmentteam hat als weltweit gréRtes auf Sekundarmarkte spezialisiertes Team eine globale Présenz.

Im Dezember 2015 platzierte die Firma den Fonds "Coller International Partners VII" mit Kapitalzusagen von 7,15 Milliarden US-
Dollar von etwa 170 weltfiihrenden institutionellen Anlegern.
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