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Partnerbérse Gleichklang verrat, wie man beim Online-Dating zu den Gewinnern
gehort

Hannover (ots) -

Die psychologische Partneragentur www.Gleichklang.de hat das Verhalten ihrer Mitglieder seit 2006
ausgewertet, um herauszufinden, wer bei der Partnersuche im Internet am schnellsten zum Erfolg gelangt. Die
gute Nachricht ist, dass es einen Gewinner-Typ gibt, der seine Partnersuche oftmals schnell erfolgreich abschlieRt.
Die schlechte Nachricht ist, dass es ebenfalls einen Verlierer-Typ gibt, der im Regelfall nicht zum Ziel gelangt.
Dabei hat man es aber, so Geschéftsfiihrer Seksan Ammawat, gréRtenteils selbst in der Hand hat, ob man
Gewinner oder Verlierer wird.

Gewinner wird demnach, wer einen aussagekraftigen freien Text mit Foto einstellt, eher groRziigige Suchkriterien
fur einen potentiellen Partner verwendet, eigeninitiativ den Kontakt zu vorgeschlagenen Personen aufnimmt, jede
eingehende Nachricht beantwortet, sich dann aber andererseits moglichst bald auf eine Person konzentriert und
ohne langes Zégern zu Telefonat und persénlicher Begegnung {ibergeht. Wichtig sei ebenfalls, berichtet Seksan
Ammawat, eine optimistische Grundhaltung und Durchhaltevermégen bei Enttauschungen.

Demgegeniiber legt sich der Verlierer-Typ auf einen oftmals unrealistischen Traumpartner fest, macht sich nicht
die Mihe, einen aussagekrdftigen Text tber sich selbst zu verfassen, wartet ab, anstatt den Kontakt zu
vorgeschlagenen Personen aufzunehmen, lasst hdufig Nachrichten unbeantwortet, zégert Telefonate und
personliche Begegnungen hinaus und verpasst bei all dem am Ende oft auch noch den Moment der Festlegung auf
eine einzelne in Frage kommende Person.

Ganz klar zeigen die Auswertungen von Gleichklang:

Wer die Verhaltensstrategien der Gewinner beherzigt und aktiv dabei bleibt, gelangt im Regelfall mit seiner
Partnersuche im Internet zum Erfolg. Gliicklicherweise, berichtet Seksan Ammawat, gelingt es dartiber hinaus dem
Team von Gleichklang immer wieder, bei Verlierern eine Verhaltensanderung anzuregen und sie dadurch doch noch
auf die Gewinner-Spur zu bringen.
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